Ponte para a

Internacionalizacao

de Portugal

Fundada em 1997 e presente em Portugal desde 2000, a
PROVENTUS.COMsulting ¢ hoje um exemplo de sucesso no
mercado de consultoria e prestacao de servicos a empresas.
Funcionando como uma ponte entre o pais e o resto da Europa, o
objectivo da PROVENTUS passa por proporcionar apoio
personalizado completo aos seus clientes no &mbito do desempenho
das suas actividades econémicas em Portugal.

"Proventus significa Sucesso - e 0 objectivo de toda a nossa actividade ¢ o
sucesso dos nossos clientes”. E desta forma que Gregor Zemp, gerente da
PROVENTUS.COMsulting, descreve estes primeiros cinco anos da empresa
em Portugal, onde a flexibilidade e o apoio personalizado tém sido as notas
dominantes da sua actuacao.

Criada inicialmente para promover as relagoes profissionais entre os paises
de lingua alema e portuguesa, em especial nos ramos de Turismo, Satide e
Comeércio, a sua drea de intervencao tem-se vindo a alargar, mantendo hoje
contactos com paises como a Alemanha, Suica, Austria, Brasil, Inglaterra e
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ainda abertos a propostas de Franca ou outros paises. Mas que servicos
disponibiliza a PROVENTUS.COMsulting aos seus clientes? “Temos um
mercado classico, no qual fazemos a gestéo de projectos de investidores
estrangeiros, com todos 0s servicos que isso implica, nomeadamente liderar
0s assuntos com as autoridades portuguesas, com as financas, sequranca
social, com o registo comercial, tratamos de licencas, alvaras. No fundo,
todo o tipo de servicos que os investidores necessitam para prosseguirem o
interesse que tém em implantarem-se em Portugal”, explica.

Composta por juristas e economistas, a organizacao faz da experiéncia outra
das suas mais-valias, fruto do conhecimento que tem dos grandes e pequenos
“players” do mercado portugués. No entanto, a “incerteza que reina em
Portugal” acaba por ser o problema nimero um para a implementacao de
empresas estrangeiras. Sequndo Gregor Zemp, “as alteracdes dos governos
e de leis muito frequentes acabam por criar um obstaculo, pois para um
investidor estrangeiro é pior a incerteza do que a certeza de existirem
condicoes desfavoraveis. E preferivel a estabilidade e a consciéncia de que
existem dificuldades, do que essa incerteza”, explica. A burocracia e a falta
de formacao dos funcionérios publicos sao outras lacunas detectadas pela
PROVENTUS.COMsulting no desenvolvimento da sua actividade.

Portugal tem, no entanto, algumas vantagens para atrair investidores, afirma
oresponsavel, que vé o pais um pouco como a Califérnia esté para os Estados
Unidos. "0s grandes empresdrios gostam de trabalhar em ambientes
agradaveis e Portugal pode ser o jardim verde da Europa. Pode também afirmar-
se como uma porta para o Brasil e para Africa, com que Portugal tem relagoes
privilegiadas quer em termos historicos quer a nivel linguistico, funcionando
como uma ponte entre estes trés continentes”, confessa o responsavel que
vé assim boas perspectivas para o futuro.

Nao menos relevante é o apoio da PROVENTUS.COMsulting na
internacionalizacao de algumas empresas nacionais, um interesse que tem
crescido face a saturacdo do mercado portugués. "0 que nds fazemos €
estabelecer essa ligacdo com a Europa, abrindo canais de distribuicao em
paises como a Suica e a Alemanha, onde temos uma excelente rede de
contactos estabelecida”, explica.

Quanto ao futuro da empresa de consultoria, esse passara pela aposta noutro
nicho de mercado: os iméveis especiais e de alta gama. Para isso os proximos
passos alinharao pela criacao da PROVENTUS PROPERTY, que terd como
publico ndo s as empresas, mas também os clientes particulares.
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